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Pragnę zarekomendować firmę Akademia Rozwoju Umiejętności, która przeprowadziła dla nas
łastę pujące szkolenia:

1. 24-25,03.2072-Zarządzanie czasem i kierowanie zespołem -2 grupy

Szkolenie trwało 2 dni- 14 godzin zegarowycĘ 20 osób uczestniczących
2, 02 - 03,03,2013 - Techniki Sprzedaży i Windykacje należności- 2 grupy

Szkolenie trwalo 2 dni- 14 godzin zegarowych, 25 osób uczestniczących
3. 09 - 10.03.2013 - Techniki Sprzedaży i Windykacje należności - 2 grupy

Szkolenie trwało 2 dni- 14 godzin zegarowych, 24 osoby uczestniczące
Ą. L6 - L7 .O3,2013 - Techniki Sprzedaży i Windykacje należności - 4 grupy

Szkolenie trwało 2 dni- 14 godzin zegarowych, 54 osoby uczestniczące
5 23 - 2Ą,O3.2013 - Techniki Sprzedaży i Windykacje należności - 2 grupy

Szkolenie trwało 2 dni* 14 godzin zegarowych, 29 osób uczestniczących

jakub Paiuch, ]oanna Ciepluch, Małgorzata Paluch iJoanna Szot-Zwierz - trenerzy prowadzący
szkolenia przekazali cenne informacje, które pomogĘ nam skutecznie ograniczyć ryzyko
biziesowe i efektywnie zarządzać wierzytelnościami. Szkolenie zostało przeprowadzone
Pro{esjonalnie z uwzględnieniem zgłoszonych wcześniej potrzeb naszej firmy. Nawiązany został
bardzo dobry kontakt z uczestnikami szkolenia, prowadzący operowali ciekawymi przykładami,z
vłtasnych doświadczeń zawodowych, a także udzielili wyczerpujących odpowiedzi na zadawane
Przez uczestników pytania, Dzięki uczestnictwu w szkoleniu nasi pracownicy poszerzyli swoją
łiedzę z zakresu windykacji, sprzedaży i kierowania zespołem, Szkolenie prowadzone było w
sposob usystematyzowany i sprzyjający nauce. Świetna proporcja ćwiczeń i teorii. W trakcie
szkolenia otrzymaliśmy odpowiednie materiały szkoleniowe. Polecamy Akademię Rozwoju
|,miejętności jako sprawdzoneBo i rzetelnego partnera biznesowego,
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Oddziat 8ędzin
u|. Klakowska 110
42-500 Będżin
tel, +48 32 763 80 81
fax +48 32 763 80 85

Oddział Bydgoszcz
ul. Fordońska 393
85-790 Bydgoszcz
tel. +48 52 360 75 0o
fax +48 52 360 75 01

oddzlał 6dańsk
ul. Elbląska 110
80-718 Gdańsk
tel. +48 58 782 76 76
fax +48 58 7a27670

odd2lal xraków
ul, Komandosów 1/3
32-085 Modlni.żka k/Kra kowa
tel. +48 12 289 13 21
fax +48 12 289 13 20

oddrial Lublln
ul, Bursaki 6
20-15Q Lublin
tel, +4{l 81 770 Ą9 49
fax +48 81 7L0 49 59

oddrlal Łódź
ul. szaniawskie8o 5
9ż-617 Lóóż
tel. +48 42 648 97 0o
lax +ą8 42 648 97 20

oddział olsrtyn
Nikielkowo 21A
1G376 olsztyn
tel. +48 89 526 65 99
fax +48 89 526 65 99

frdżial poznań
ul. 28 cż€rwc. 19561 390F
61-441 Pozna ń
tel. +48 61 E43 94 0o
fux +43 61 835 79 85

oddllal s*zecin
ul. xniewska 2H
70-846 sżcżecin
tel, +48 91 45€ z0 o0
fax +48 91 ąa 20 77

oddzlal warszrwa
ui, Annopol 4A Hala C
03-236 WaEzawa-żerań
tel, r48 22 510 70 0o
fax +48 22 51,o 70 17

oddział wrocław
Ul. Granjana 8B
54-610 Wroctaw
tel. +48 71 368 39 o0
fax +48 71 368 39 01

oddelal zielona Góra
ul. sulechowska 37
65-022 Zielona Góra
tel. +4{l 68 452 24 44
fax +48 68 452 25 o0

***.farutex.pl


